
DEVELOPPER SON CHIFFRE D'AFFAIRES SEMINAIRE
« Comment gagner de nouveaux clients ? »

Public concerné :

Pré-requis :

Durée du stage :

Effectif minimum :

Modalités d’évaluation :

Exercices en situation

En début de formation :

En cours de formation :

Evaluation des acquis/quizz

En fin de formation

Evaluation des acquis/quizz

Déroulement du stage :

Nos formateurs certifiés :

Objectifs :

Déclinaison de cette formation autour d’exposés
théoriques, d’exercices et de mise en situation.
Un support post-formation enrichi d’un Kit « séminaire »,
composé d’outils informatiques, de modèles de
documents en fin de stage.

Appréhender le marché du Séminaire

Donner à chaque participant les clés d'un
séminaire réussi

Delphine Porcher
Guillaume Lemaire
Vincent Boulanger

Axioncom - 101 Bis Avenue de Tours - 37400 Amboise - Tél. : 02 47 79 74 91 - Mail : contact@axioncom.fr
Siret : 795 275 460 00041 - NAF : 8589A - TVA : FR 36 795 275 460 

Toutes personnes
en charge des

séminaires

Réceptionniste

Chef de réception

Profil commercial

2 jours 14 heures

2 personnes

Structurer votre organisation commerciale
pour gagner en efficacité

Analyser des opportunités spécifiques et mieux
appréhender en local le marché des séminaires

Directeur

Etre en activité dans un 
établissement.



 Une pédagogie pratique et participative axée sur une mise en situation dans le lieu
de la formation

Itinéraire pédagogique :

Analyser la demande
Le marché du séminaire en 2020 
Les attentes des entreprises
Les prestations les plus demandées

Evaluation de la prestation actuelle 
L’accueil des participants 
La préparation de la salle
Débrief sur les problèmes constatés
Les points clés de la réussite

Aide à la mise en place
d’outils de performance en interne
L’organisation en interne   
La Boite à outils :
le devis, les fiches séminaires, les fiches de contrôle, le questionnaire de satisfaction
Une charte qualité séminaire. Pour quoi faire ?

Connaitre le marché du séminaire

Optimiser l’offre proposée par l’établissement

 Présentation par vidéo projection

Participation active des stagiaires 
  
Echange sur le ressenti de chacun afin de déterminer les marges de progrès.
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Méthodologie pédagogique :



Commercialiser en direct son offre séminaires auprès
des sociétés en local

Les incontournables du marché
Optimiser tous les outils mis à disposition
Valoriser sa prestation auprès des équipes commerciales

L’appui commercial de prescripteurs spécialisés: agences, guides…

Itinéraire pédagogique :
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Comment se positionner face à ses concurrents
La mise en place d’une Offre
La Stratégie tarifaire
Le Plan Marketing
Définition et mise en place des outils de vente     
Se constituer un fichier client    
L'emailing et le RGPD
Elaboration d’un support spécifique (flyer, brochure, A4…)


